hutrisan

stronger by nature

Apotheek afgevaardigde regio Qost-Vlaanderen

Jij wordt hét commerciéle gezicht van ons bedrijf in Oost-Vlaanderen, waar wij zelf ook
gelegen zijn. Je belangrijkste missie? Nieuwe apotheken overtuigen om met onze
supplementen te werken en onze aanwezigheid in de regio stap voor stap uitbouwen.

Verantwoordelijkheden
e Je bent een echte hunter: nieuwe klanten aantrekken geeft je energie.
e Je hebt commerciéle ervaring, bij voorkeur in B2B-sales en/of de farmaceutische
sector.
e Je bent niet bang om deuren te openen en stapt gemakkelijk op nieuwe contacten af.
o Je bent overtuigend, communicatief sterk en weet vertrouwen op te bouwen.
e Je bent ondernemend, proactief en resultaatgericht.
o Je hebt interesse in gezondheid, wetenschap en voedingssupplementen.
o Je werkt zelfstandig en neemt graag verantwoordelijkheid.
o Je spreekt vlot Nederlands en hebt een kleine basiskennis Frans.
e Je beschikt over een rijbewijs B.

Waarom kiezen voor ons?
o Een unieke kans om een volledig nieuwe regio commercieel uit te bouwen.
e Veel autonomie en vrijheid om je eigen klantenportefeuille te ontwikkelen.
o Een kwalitatief en uitgebreid assortiment voedingssupplementen.
o Een nauwe samenwerking met een enthousiast Sales & Marketing-team.
e Productopleidingen en commerciéle ondersteuning.
o Een aantrekkelijk verloningspakket met extralegale voordelen.

Klaar om Nutrisan samen met ons in Qost-Vlaanderen op de kaart te zetten?
We maken graag kennis met jou!

Functie-eisen

. Minimum 1 jaar ervaring verkoop B2B binnen farmacie

. Affiniteit met de medische wetenschap en/of gezondheidszorg

. Gezonde interesse in voedingssupplementen

. Commerciéle en organisatorische vaardigheden

. Groot communicatievermogen

. Klantgericht en enthousiast

. Overtuigingskracht en doorzettingsvermogen

. Prestatiegericht

. Zelfstandig en teamplayer

. Goede kennis (schriftelijk en mondeling) van Nederlands en beknopte basiskennis
Frans

Wat bieden we?
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. 20 wettelijke vakantiedagen + 6 ADV-dagen + 2 extra brugdagen van de
werkgever

. Flexibele werkuren

. Marktconform loon

. Dagvergoeding

. Forfaitaire onkostenvergoeding

. Jaarlijks gratis budget om supplementen te kunnen aankopen + werknemerskorting
op alle aankopen

. Firmawagen + gsm + laptop

. Hospitalisatieverzekering + verzekering ambulante zorgen

naar hr@nutrisan.com.
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